1、论销售人员的素质与能力   2、论销售人员的知识结构

3、论销售人员的薪酬体系     4、论销售人员的管理模式

5、论销售人员的激励机制     6、论销售人员道德体系的建立

7、环境因素对销售人员的影响及其利用

8、论销售团队的建立优化     9、论销售渠道的激励与管理

10、论销售渠道的设计与选择  11、物联网背景下销售渠道的选择与管理

12、零售终端管理研究        13、论终端店址的选择

14、关于渠道绩效评估的探讨  15、论电子商务对销售渠道的影响

16、关于渠道服务体系及服务质量标准的探讨

17、关于销售渠道模式设计与选择的探讨

18、论电子商务条件下销售渠道的有效调整  19、价值链在销售管理中德应用研究

20、论销售过程中的沟通技巧  21、关于销售手段的创新研究

22、试论销售业绩的考核与评价 23、论销售管理中顾客管理的重要性

24、论销售管理中广告管理策略 25、关于销售管理中产品管理的探讨

26、商业零售企业商品销售策略运用研究  27、销售企业服务人员管理机制的思考

28、销售企业忠诚顾客的培育模式研究  29、关于销售企业采购管理策略的探讨

30、销售过程中消费者购买行为模式研究
31、销售企业信息管理系统应用研究

32、关于销售过程中商品配送模式的探讨

33、关于提高销售企业核心竞争力的思考

34、关于销售企业中间商品牌打造的思考

35、基于消费者心理的销售管理研究

36、关于服务营销的研究

37、浅谈满足顾客购买心理的策略

38、销售信用管理研究

39、顾客信用管理研究

40、销售谈判策略研究

41、关于企业销售计划制订的探讨

42、销售风险管理研究

43、售后服务体系的建立模式研究

44、物联网条件下储运管理的对策研究

45、信息化系统管理对销售成本控制的影响研究

46、浅析ERP环境下企业物流成本管理

47、电子商务条件下的采购管理

48、绿色供应链管理及其实施过程

49、电子商务下的第三方物流发展分析

50、关于仓储管理系统的设计与优化研究

